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O QUE E A
INTELIGENCIA?

Inteligente; Inteligéncia.

Duas palavras que soam bem em
qualquer ocasiao.

Tem uma conotacio positiva quando
se pensa “tal pessoa € inteligente”.

Quem nao que ser considerado
inteligente? Quem nao gosta de
trabalhar ou conversar com pessoas
inteligentes?




O QUE E A
INTELIGENCIA?

A palavra Inteligente oriunda do latim.
INTELLIGENTIA, de
INTELLIGERE,“discernir,compreender,
"entender”, formado por

INTER-, “entre”, mais LEGERE,
"escolher, separar”.

Podemos concluir que ser inteligente
é fazer as escolhas certas.




O QUE E A
INTELIGENCIA?

Qualquer um pode ser inteligente
independente do grau de instrucao ou
formacgao académica, mas € 6bvio que
quanto mais informacao melhor
preparado esta para enfrentar uma
determinada situacao.

Algumas dicas...




1.ESTEJA
CONSCIENTE DE
SUAS ESCOLHAS

Bem ou mal o tempo todo
fazemos escolhas.

Em vendas é assim! Vocé toma decisoes
que melhoram o bem- estar do seu
cliente.

Como posso fazer o meu cliente se
beneficiar com o meu produto?
Escolha sempre a favor do cliente desde
que isso nao afete a saude financeira da
sua empresa.




2. COMPREENDA A
SITUACAO

Para de presumir!

Ouca atentamente o seu cliente,
pergunte mais e fale menos. Por vezes
o cliente acha que sabe e nao sabe,
mas por vezes ele sabe e vocé nao
sabe!

Desca do seu pedestal e tente
compreender os sonhos, anseios,
medos e insegurancas que cercam o
seu cliente antes de decidir pela sua
empresa.

Cada venda é um aprendizado.




3.FACA AS
ESCOLHAS CERTAS

Analise se a sua escolha gera um
CIRCULO VIRTUOSO ou um
CIRCULO VICIOSO.

Agir corretamente e ser fiel a bons
principios faz parte da cartilha de
qualquer profissional de sucesso.

Pense em quem vocé admira!
Que tipo de escolhas ele faz para a sua
vida?




4. AO OBTER A

INFORMACAO FACA
BOM USO

A informacao nunca esteve tao
disponivel e democratizada como hoje.

Mas informacao nao € poder.

Transformar a informagdao em agdo sim é
poder.

Essa ¢ a diferenca entre as pessoas de
SUCesSO € as pessoas comuns.

Quem tenta, uma hora consegue!




No fim podemos perceber que ser
inteligente € uma questao de
escolher bem.

E voce?
Como andam as suas escolhas?




E AI?
GOSTOU DESSE CONTEUDO?

Conheca nosso
Sofware de CRM

AGENDE UMA CALL DE
APRESENTACAO

Zlientar

CRM

Sistema de gestdo da
carteira de clientes.
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