7 DICAS PARA
AMPLIAR SEU
NETWORKING

Por Paulo Araujo



Ampliar seu networking € uma
pratica que ganhou muita relevancia
nos ultimos anos.

Nao se trata apenas de um buzzword
ou modismo, mas sim de uma
estratégia essencial para o sucesso
profissional em um mundo cada vez
mais conectado.

Ampliar seu networking abre portas,
criar oportunidades e fortalece sua
carreira de maneira significativa.




Para comecar, é importante entendermos
0 que é networking.

Em termos simples, networking refere-
se a constru¢do e manuteng¢do de
relacionamentos profissionais. E o ato
de estabelecer conexées com pessods
que podem ser uUteis para sua carreira,
seja fornecendo informacées,
orientagdo, oportunidades de emprego
ou parcerias comerciais.

Networking ndao € apenas trocar cartdes
de visita em eventos de negdcios; € um
processo continuo de construcao e
nutricao de relacionamentos.

Agora que compreendemos o que é
networking, é fundamental discutir as
vantagens de amplia-lo.

Aqui estao algumas razdes pelas quais
investir em seu networking pode ser um
dos melhores investimentos em sua
carreira:

Quando vocé tem uma ampla rede de
contatos, aumenta suas chances de ser
informado sobre oportunidades de
emprego, projetos interessantes e novos
negocios. As pessoas com quem VOocé se
conecta podem ser a ponte para essas
oportunidades.



Aprendizado constante ao ampliar seu
networking

Ao interagir com pessoas de diferentes areas e
backgrounds, vocé adquire novos conhecimentos
e perspectivas.

O networking € uma excelente fonte de
aprendizado continuo, quase treinamentos
personalizados, permitindo que vocé se mantenha
atualizado com as tendéncias e inovagdes em sua
area de atuacao.

Suporte, orientacao e mentoria

Uma rede de contatos sélida pode ser uma fonte
valiosa de suporte e orientagcao ou mentoria.
Vocé pode recorrer a seus contatos para obter
conselhos, insights e solucdes para desafios
profissionais.

Crescimento profissional

Conectar-se com pessoas que alcancaram sucesso
em suas carreiras pode inspira-lo a buscar seus
objetivos profissionais com mais determinacao.
Vocé pode encontrar mentores e modelos a
seguir em sua rede de contatos.

Expansao de conhecimentos e recursos

Seu networking pode fornecer acesso a recursos
gue vocé nao teria de outra forma.

Isso inclui informacdes privilegiadas, acesso a
eventos exclusivos e até mesmo recursos
financeiros para projetos ou empreendimentos.




Uma rede de contatos sélida também pode
aumentar sua credibilidade e reputacao
profissional.

Quando pessoas confidveis recomendam
VOCé, isso gera confianca em potenciais
empregadores, clientes e parceiros de
negocios.

A vida profissional pode ser desafiadora, e sua
rede de contatos pode ser uma fonte
importante de apoio emocional.

Eles entendem as pressdes e desafios que
vocé enfrenta e podem oferecer um ombro
amigo quando necessario.

Agora que entendemos por que ampliar seu
networking € tao valioso, vamos explorar sete
dicas praticas para ajuda-lo a fazer isso com
eficacia.
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Algumas que recomendo sao:

1. Seja Auténtico

A autenticidade é fundamental no
networking.

Nao tente ser alguém que vocé nao é
para impressionar os outros. Seja vocé
mesmo e mostre seu verdadeiro interesse
em conhecer as pessoas.
Relacionamentos genuinos sao mais
duradouros e significativos.

2. Esteja Presente nas Redes Sociais
Profissionais

Plataformas como LinkedIn sao
excelentes ferramentas para expandir seu
networking.

Crie um perfil completo e atualizado,
compartilhe conteudo relevante e
participe de grupos e discussodes
relacionadas a sua area de atuacao.

3. Participe de Eventos e Conferéncias
Eventos de networking presenciais e
virtuais sao oportunidades ideais para
conhecer pessoas.

Esteja presente em conferéncias,
seminarios e encontros da sua area e
esteja preparado para interagir e trocar
informacdes.




Networking ndao deve ser apenas sobre o que
vocé pode obter.

Esteja disposto a oferecer ajuda e valor aos
outros.

Quando vocé ajuda alguém, cria um lagco de
confianca que pode ser reciprocado no futuro.

Construir um relacionamento € apenas o
comeco.

Lembre-se de acompanhar periodicamente as
pessoas com quem vocé se conectou.

Envie mensagens, convide para um café virtual
ou compartilhe informacdes relevantes.

A nutricao de relacionamentos € fundamental
para manté-los vivos.

Tenha uma estratégia de networking.

Defina seus objetivos e identifique as pessoas e
organizacdes que podem ajuda-lo a alcancga-los.
Concentre seus esfor¢cos nas conexdes que sao
mais relevantes para sua carreira.

Manter um registro de seus contatos e
interacdes pode ser extremamente util.

Isso inclui informacdes como nome, empresa,
data do Ultimo contato e detalhes importantes
da conversa.

Isso ajuda a manter o controle e a demonstrar
interesse genuino.



CONCLUSAO

Ampliar seu networking é uma estratégia
essencial para o sucesso profissional.

Quando vocé constrdi relacionamentos
auténticos e valiosos, abre portas para

oportunidades e crescimento continuo
em sua carreira.

Lembre-se de ser auténtico, oferecer valor
aos outros e manter relacionamentos de
Mmaneira estratégica.

Com essas dicas, vocé estara no caminho
certo para ampliar seu networking e

alcancgar seus objetivos profissionais.

E lembre-se da famosa frase de Max
Gehringer:

“Networking é como uma poupanc¢a
para o futuro da sua carreira.”

Comece a investir agora e colhera os
frutos no futuro.



https://maxgehringer.com.br/

Networking versus Notworking
Seja interessante, ndo interesseiro!

Baseando-se em sua vasta experiéncia na
presidéncia de grandes conglomerados de
midia, Alexandre Caldini nos orienta de
forma direta e muito pratica como viver
um Networking de resultados.

ALEXANDRE CALDINI

NETWORKING
_____versus

NOTWORKING

SEJA INTERESSANTE, NAO INTERESSEIRO
Eleve sua carreira, seus negdcios e
sua vida a um novo patamar
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https://youtu.be/ZK0u0HSTI_o
https://youtu.be/ZK0u0HSTI_o
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Conheca nosso

Sofware de CRM

AGENDE UMA CALL DE
APRESENTACAO

Zlientar

CRM

Sistema de gestao da
carteira de clientes.

% clientarcrm.com.br



https://www.clientarcrm.com.br/
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